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Hausbau-Checkliste fiir:

1. WER

Wer zieht ein?

s Ean QISP N P

lhre Berufe:

fmu_ ~  \aV/

Mann - Avooild2s  Aulolian2em

lhre Kinder:
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Diese Hobbys brauchen Platz im Haus oder auf dem
Grundstiick:

2. WARUM und WANN

Wie haben Sie von uns erfahren?

Inte rnet

Warum mdéchten Sie bauen?

AHer Jorsocodn
d

So wohnen Sie zur Zeit?

Wde

Wann méchten Sie im eigenen Haus sein?

w{:&&. cocke  RAK worce ¢

Seit wann suchen/ informieren Sie sich schon?

3. Aolaund - Uenlaret perclen

Standen/ stehen Sie mit anderen Anbietern in Kontakt?

jall nein []

Haben Sie sich auch schon Bestandsimmobilien angeschaut?

ja O nein [

7. GESPRACHSERGEBNIS

M Termin

(] wissensinteressent
O keine Qualifizierung méglich
d Einladung zum Bauherrentag

O Newsletter

Bemerkungen:
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6. TERMININFOS
38.0d. o4&

Uhrzeit: Nl % @

Ort: ,\B\.{ 2®)

Datum:

Terminbestétigung senden an:

Unter welcher Handynummer kénnen wir Sie erreichen?
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3. WO = |hr Grundstiick

Sie haben ein Grundsttick
ja B( in ,‘!)ﬂf‘\\'ﬂﬂ

UL',-(‘ AN

ja O in Aussicht in

AO2) um

Wie groR ist es?

Welche Bauvorschriften gibt es?

nein O

Wo suchen Sie ein Grundstiick?

Wie grof soll es sein?

Welche Anforderungen stellen Sie an das Grundstiick?

4. WAS — |hr Haus

Wie stellen Sie sich lhr Haus vor?

Ausbau,m,
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Welche Vorstellungen haben Sie?
Aoct]ilo
Kennen Sie schon unsere Hausvarianten?

ja B{ nein [

Was.muss Ihr Haus unbedingt haben?
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Schliisselfertig []
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Was wére auch ncch schén
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Welche Eigenleistungen kénnen Sie sich vorstellen?

P
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Wie wichtig is‘é' nergiesparen fiir Sie?
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5. WIE stellen Sie sich Ihre Finanzierung vor?

Wie viel wollen Sie im Monat
maximal ausgeben:

A0 -0 e

Derzeit zahlen Sie Kaltmiete:

faye ®) EUR

Wie viel Eigenkapital bringen Sie ein:
cer SO (- EuRr

Wie hoch ist Ihr monatliches Haushaltseinkommen:

EUR

G

Welche Preisvorstellungen haben Sie:

—
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Hatten Sie bereits eine Finanzierungsberatung:

ja £l nein/Br
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