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Name:  ___________________________________________          Datum: _________________________ 
 
 

 
1. Ausgangsbasis 
 
Wie hat sich mein Team in laufenden Jahr entwickelt und wie sind wir heute aufgestellt?  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
2.  Recruting Ziele für mein Team  

 
Wie plane ich, mein Team im kommenden Jahr zu verstärken? 

 

  Ziele 2018 

Monat Aktuell 2017 Minimum Realistisch Optimum 

     
Jan     

Feb     

Mrz     

Apr     

Mai     

Jun     

Jul     

Aug     

Sep     

Okt     

Nov     

Dez     
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3. Verkaufsziele für Sie selbst 

 
Welche Verkaufsziele setze ich mir selbst für das kommende Jahr?  

 

  Ziele kommendes Jahr 

Monat Aktuell laufendes Jahr Minimum Realistisch Optimum 

     
Jan     

Feb     

Mrz     

Apr     

Mai     

Jun     

Jul     

Aug     

Sep     

Okt     

Nov     

Dez     

 
 
4.  Verkaufsziele für mein Team 
 
Wie sieht die Zielplanung meiner Teammitglieder aus. Bitte tragen Sie hier die kumulativen Werte aller Verkäufer ein und fügen Sie 
Kopien der einzelnen Planungen in Kopie bei. 

 

  Ziele kommendes Jahr 

Monat Aktuell laufendes Jahr Minimum Realistisch Optimum 

     
Jan     

Feb     

Mrz     

Apr     

Mai     

Jun     

Jul     

Aug     

Sep     

Okt     

Nov     

Dez     
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5. Stärken und Chancen in meinem Team 
 
Bitte beschreiben Sie kurz, wer welche Stärken mitbringt und welche Chancen daraus für den Einzelnen und das gesamte Team 
resultieren können. Bitte vergessen Sie Ihre eigene Person nicht. 

 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

 
 
 
6. Schwächen und Herausforderungen in meinem Team 
 
Genauso bei den Schwächen. Welche Herausforderung sind durch die Schwächen vorhanden, worauf ist zu achten, wie kann man 
dem vorbeugen und wie können Sie sich im Team gegenseitig unterstützen und voranbringen? 

 

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  
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7. Die 3 besten beruflichen Entscheidungen in diesem Jahr 
 

Entscheidung Aktionen, um das Ergebnis optimal zu nutzen 

1. 
 
 
 

1. 
 
 
 

2. 
 
 
 

2. 
 
 
 

3. 
 
 
 

3. 
 
 
 

 
8. Erfolge in diesem Jahr 
 
Was waren meine wichtigsten Erfolge, worauf bin ich besonders stolz und warum war das so bedeutend für mich? 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
9. Die 3 schlechtesten beruflichen Entscheidungen in diesem Jahr 
 

Entscheidung Lernpotential / Erkenntnis 

1. 
 
 
 

1. 
 
 
 

2. 
 
 
 

2. 
 
 
 

3. 
 
 
 

3. 
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10. Hindernisse und Herausforderungen 
 
Was war noch nicht optimal und wo sehe ich mein größtes Potential und wie möchte ich es nutzen? 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
11. Meine Zukunft und/oder die Zukunft meines Unternehmens 
 
Bitte beschreiben Sie kurz, wo Sie in 5 Jahren stehen wollen bzw. wie Ihr Unternehmen in 5 Jahren aussehen soll. Denken Sie auch 
an Punkte wie das Produktportfolio, Größe, Wachstum, Verkauf, Struktur, Gewinn aber auch an das Image.  
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14. Meine 5 wichtigsten Ziele für das kommende Jahr 
 
 

1. 

2. 

3. 

4. 

5. 

 


